
4

5

6

2021年度 特定創業支援事業

定 員 30名（先着順ですのでお早めに！）

会 場 姫路商工会議所　
本館5階501ホール（1日目のみ）　新館2階201研修室

受 講 料 無 料

申込方法 裏面の申込書に必要事項を記入の上、ＦＡＸ・郵送、または当所ＨＰからお申込み下さい。
（事前に受講証をお送りします）

対 象 ・おおむね2年以内を目標に創業予定の方、または創業後5年以内の方
・全5日間受講可能な方　・受講アンケートにご回答いただける方

10時～17時 （全て土曜日・全5日間）
日  時

お問合せ：姫路商工会議所 中小企業相談所
主催：姫路商工会議所 ／ 共催：姫路市・日本政策金融公庫 姫路支店・姫路信用金庫・播州信用金庫・兵庫信用金庫
連携：相生市・加古川市・赤穂市・高砂市・加西市・宍粟市・たつの市・市川町・福崎町・神河町・太子町・上郡町・佐用町

＜新型コロナウイルス感染症対策へのご理解とご協力をお願いいたします＞
●新型コロナウイルスの感染拡大に伴い、やむを得ず変更・中止する場合がございます。  ●風邪症状がある場合は、ご参加はお控えいただきますようお願いいたします。  ●参加者は全員マスクの
着用をお願いいたします。  ●受付にて検温を実施させていただきます。  ●受付にアルコール消毒液を設置しておりますので、着席前に消毒をお願いいたします。  ●室内は定期的に換気を行います。
お席によりましては暑さ・寒さを感じる場合もございますので、調節できる服装にてご参加ください。  ●ソーシャルディスタンスに配慮した配席とし、室内の密集を低減いたします。

〒670-8505 姫路市下寺町43　 TEL (079)223-6557 FAX (079)222-6005

姫路商工会議所

簡単な性格分析を行い、自分の特性を知り、強み、独自性、
特徴を最大限に引き出した創業に繋げます。

これからの新しい創業の考え方、戦略、資金、集客、人材面
を分かりやすくステップを踏んで進めます。

特に、新しい集客・固定客化も交えて、リアル & オンラインの
具体的な販促、接客方法を伝えます。

感染対策を取りながら意見交換を行い、みんなで創業をイメー
ジアップします。

創業者の動画で、自身の創業イメージをブラッシュアップします。

フォーマットをご提供して、融資まで対応できる事業計画を作れ
るようにします。
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『売 れる店 づくり！ひめじ創 業 塾』 6つの ポイント

ひめじ創 業 塾
店づくり！売 れる

「ひめじ創業塾」では、創業の “ ありたい姿 ” を描き、
未来に繋がる経営を目指します！
経営・財務・販路拡大・人材育成といった、
事業に不可欠な経営実務を学び、事業計画を策定します。
また、グループワークを通じて、
参加者同士のネットワークづくりにも繋げます。

2022年 1月15日・22日・29日・ 2月5日・12日



創業のイメージを具体化する創業計画講座
1) ガイダンス（講座の進め方と受け方等）
2) 性格診断で創業のタイプとその進め方を検証する
3) 創業の意味と心構えを確認し、自身の思いを再確認する
4) イマドキのゆる～い創業とガッツリ創業との違い
5) これからの創業のポイントや店舗経営の基本スタイルを創り上げる

お金で困らない資金講座
1) 大切な売上と現金の管理（入金、支払管理）について
2) 売上計画の作り方　日次売上から月次売上、そして年間売上の策定
　 各経費の構造と会計の理解（損益分岐点の考え方）ついて
3) 最新の失敗しない資金の集め方、融資申請の仕方
4) 簡単に申請できる小規模企業の補助金制度の活用について

直ぐに実践できるお客様の集客講座
1) 小予算で新規客を効果的に集める最新の方法
2) 無駄の無いアプローチをする販促計画の立て方
3) お客様が関心を持って、手に取る販促演出方法
4) 注目度を上げる王道のチラシ制作とＰＯＰ、ＳＮＳ広告活用法

最新のお金をかけずにすぐにできるお客様の固定化講座
1) イマドキのリピート販促手法
2) 一生涯のお客様にするために必要なこと
3) お客様がファンになる接客と、ダイレクトアプローチ手法
4) 来店を促すＤＭ、販促物のルールとその作成法
5) ＨＰやＳＮＳを使った販促手法のポイントについて

人の雇い方、育て方の人財講座と事業計画発表会
1) 初めて店、事業で採用する場合の心得とは
2) すぐに辞めない人に育てるオーナーシップ育成法
3) イマドキのパート、アルバイトのモチベーションを上げる方法
4) 参加者による事業計画発表

大学理工学部卒業後、大手電機
メーカーに就職。商品開発部、
営業本部、経営戦略室のスタッフ
を歴任。その後、株式会社船井
総合研究所に転職し、様々な業
種業態や事業規模の企業を支援。
特にマーケィングに関しては、現
場実践型の手法で売上を向上さ
せる。独立後は、経営支援機関
のサポーターや個別企業のコンサ
ルティング、セミナー講師、企業
の社外役員として企業の活性化支
援に日々奮闘中。

中小企業診断士・一級販売士

葉田 勉  氏
ビジョナリーソリューションズ　
代表

講師紹介 カリキュラム

お 　  名  　 前

□会社員（公務員、派遣社員を含む） 　　□パート・アルバイト　　 □専業主婦　　 □学生　　 □無職

□個人事業主・会社役員（創業済みの方） 　　□その他（　　　　　　　　　　　）

□製造業 　　□建設業　　 □卸売・小売業　　 □情報通信業　　 □運輸業　　 □医療・福祉業　　 □不動産業

□教育・学習支援業　　 □飲食・宿泊業　　 □理容・美容業　　 □サービス業　　 □その他（　　　　　　　　　　　）

ふりがな

〒

➀ 創業について

年齢

TEL

E-mail

性別

ご 　  住 　  所

歳
男 ・ 女

※ご記入いただいた情報は、商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、セミナー参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。

➂ 現在のお仕事の業種について

ア ン ケ ー ト
※必ずご記入下さい

➁ 現在のご職業について

該当する項目に　　（チェック）を入れて下さい。

創業の時期：　　　　　年　　　　月 （頃）　□創業予定　　　□創業済み　　　□未定　
事業の内容：（　　　　　　　　　　　　　　　                      　　　　）※例えば、古民家カフェ・ 移動スーパー など、具体的にご記入下さい。

FAX (079)222-6005 中小企業相談所宛売れる店づくり！ひめじ創業塾 ※FAXは切らずにそのまま送信して下さい

日程 / 会場
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テーマ / 内容

1月15日(土)
本館501ホール

日目
1月22日(土)
新館201研修室

日目
1月29日(土)
新館201研修室

日目
2月5日(土)
新館201研修室

日目
2月12日(土)
新館201研修室
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